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Om InCoax Networks AB

InCoax Networks AB (publ) utvecklar innovativa och framtidssakrade losningar
inom bredbands-access. INCoax MoCA Access 2.5 plattform tillhandahaller nasta
generations kostnadseffektiva multi-gigabit Fiber Access Extension |&sningar till
varldens ledande telekom-, kabel TV- och bredbandsleverantorer.

For mera information om InCoax, besok incoax.com. Augment Partners AB,
tel. +46 8-604 22 55 info@augment.se, ar Bolagets Certified Adviser.

Org. nummer: 556794-1363 « Tel: +46 (0)26-420 90 42 « www.incoax.com




Kvartalsutveckling i korthet

Samarbetet med Google Fiber fortsatter enligt plan. Ny affairsmojlighet med den amerikan-
ska Tier-1-operatoren under diskussion och med potentiell order under 2022.

Nyckeltal

Nettoomsattning

Bruttoresultat

Bruttomarginal, %

Rorelseresultat (EBIT)

Rorelsemarginal (EBIT %)

Resultat efter finansiella poster

Resultat efter skatt

Resultat per aktie

Resultat per aktie efter utspadning

Soliditet, %

Kassaflode, inkl finansieringsverksamheten
Kassaflode per aktie

Kassaflode per aktie efter utspadning

Antal utestaende aktier vid periodens slut

Antal utestaende aktier efter utspadning vid periodens slut
Genomsnittligt antal utestaende aktier i perioden

Genomsnittligt antal utestdende aktier efter utspadning i
perioden

Finansiell utveckling
April-juni 2022

+ Nettoomsattningen uppgick till 4 140 375 SEK
(4 854 654), omsattningen i linje med foregaende

ar, drivet av forsaljning till en USA-baserad FiberL AN-

operator.

- Rorelseresultatet uppgick till -5 051549 SEK

(-5 730 826), en forbattring drivet av en dkad avsatt-
ning till anlaggningstillgdngar och en positiv brutto-

vinst.

+ Resultat efter skatt uppgick till -5 076 491 SEK
(-5 760 364), och resultat per aktie uppgick till
-0,12 SEK (-0,16).

Apr-jun 2022
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« Nettoomsattningen uppgick till 9 828 524 SEK
(10 025 343), omséttningen i linje med foregaende

operator.

ar, drivet av forsaljning till en USA-baserad FiberL AN-

« Rorelseresultatet uppgick till -1 344 719 SEK
(12 841 631), en forbattring drivet av en 6kad avsatt-
ning till anlaggningstillgdngar och en positiv brutto-
vinst.

« Resultat efter skatt uppgick till -11 402 103 SEK
(-12 891586), och resultat per aktie uppgick till -0,28
SEK (-0,35).

+ Kvartalets kassaflode inkl. finansieringsverksamheten « Kvartalets kassafldde inkl. finansieringsverksamheten
uppgick till 2 312 976 SEK (17 955 482).

uppgick till -11 021 625 SEK (25 360 137).
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Viasentliga hindelser under kvartalet

« InCoax erhaller foljdorder pé ytterligare 3 MSEK fran
den USA-baserade Fiber/LAN-operatoren.

« Kevin Foster lamnar styrelsen for InCoax pa 2022
Arsstamma.

- Tobias Lennér véljs in i styrelsen for InCoax pa 2022
Arsstamma.

Visentliga hindelser efter kvartalets utgang

+ InCoax Networks AB informerar om dialog med Tier-1,
affarslaget och kommunicerar uppdaterade finansiella
mal.

Tobias Lennér

InCoax D2501




Vd har ordet

INCoax gor
framsteg med
Tier-1-operator

Samarbetet med Google Fiber fortsatter enligt plan. Ny affarsméjlighet med den amerikan-
ska Tier-1-operatoren under diskussion och med potentiell order under 2022.

InCoax gor framsteg med Tier-1-operator

Vi summerar ett andra kvartal dar vi tagit fortsatta steg i
ratt riktning men med vissa forskjutningar av kundernas
beslutsprocesser. Som meddelades i pressmeddelande
under kvartalet signalerade Tier-1 operatoren ett stort
intresse for InCoax MoCA Accessldsning. Dock har
operatoren beslutat att vanta till budgetaret 2023 med
att ga vidare i processen. Detta beror forutom budget-
tekniska skal aven pa pagaende teknikuppdateringar
som for narvarande konsumerar mycket resurser hos
operatéren. Denna tidsforskjutning ar inte i linje med vad
vi hade hoppats pé och var tidigare kommunicerade
information, men det ar trots detta positivt att ett stort
intresse kvarstar och att vi fortsatter en nara dialog.

Det ger oss dven mer tid att genomféra en slutlig
produktifiering baserad pa Tier-1 operatérens krav.

Som namnts tidigare har denna typ av operatér en lang
implementeringsprocess som vi har att forhalla oss till.
InCoax varderar Tier-1-operatérens potentiella investe-
ringsbehov for den [6sning InCoax tillhandahéller till

ca 1,5 miljarder kronor under en tidsperiod av tva till tre
ar efter beslut om utrullning.

Ett bra bevis pa det nara samarbetet och den goda
relationen ar att operatdren begart en offert pa vara

produkter som adresserar ett anvandningsfall for privata
enfamiljshus. Baserat pa detta har vi under sommaren
jobbat snabbt och dedikerat med att fardigstalla offerten.
Under sommaren har InCoax tillsammans med operato-
ren genomfort ett fullskaligt falttest i ett 10-tal fastigheter
i USA med bra resultat. Losningen bestar av standard-
produkter med litet behov av specialanpassning, varfor
tiden framtagande av 16sning och beslutsprocessen

kan kortas vasentligt. Vi beddmer att vi kan vinna en
initial order under 2022. Operatdren har ett behov av

att konvertera cirka fyra miljoner enfamiljshus under en
3- till 5-arsperiod och succesivt ersétta ett aldre befintligt
system.

Dessa tva affarsmojligheter, enskilt eller i kombination,
utgor en mycket stor affarspotential for InCoax.

Forsiljning och orderingang

Den USA-baserade Fiber/LAN-operatdren Google Fiber
fortsatter att lagga bestallningar enligt plan med vissa
mindre forskjutningar. | de dialoger vi har med operato-
ren sa bekraftar det var bild av en tydlig fortsatt tillvaxt-
plan for var systemlosning.

Pandemin har under mer an tva ars tid inneburit stora
begransningar i var mojlighet att agera pa marknaden.
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Under det forsta halvaret sag vi succesiva lattnader i
restriktionerna vilket har inneburit att vi kunnat genom-
féra mer personliga méten med potentiella kunder. Vi
avser att Oka andelen personliga moten pa plats under
andra halvéret 2022.

Aven om InCoax huvudfokus &r pé fiberoperatorer s& ser
vi ett 6kat intresse aven fran kabeloperatdrer. Den domi-
nerande teknologin for kabeloperatérer heter DOCSIS
och anvénds for kabel-TV och Internet. Vi ser en trend
att kabeloperatorer valjer bort dyra investeringar i den
senaste generationen DOCSIS 4.0 till forman for nya
fibernat med FTTH (Fiber To The Home) eller FTTep
(Fiber To The Extension Point). Den trenden och informa-
tion som vi far via operatorer har under aret starkt oss i
var bedémning att det finns ett betydande behov for
var [6sning for fiberforlangning dven bland kabel-TV-
operatorer.

Flera operatorer har pagaende tester av D2501

Var nya produkt, kontrollenheten D2501, har fatt ett
mycket bra mottagande och vi genomfér i nulaget labb
och falttester med tre operatdrer och en systemintegra-
tor. Vi raknar med att ha slutligt utfall av dessa under
andra halvaret 2022. Vijobbar hart pa att dessa ocksa

AT

ska bli reguljart kdpande kunder av vart system. Férutom
detta ar vii diskussion med flera andra operatorer, bade i
USA och EU, om att inleda samarbete. De méassor i som
vi under maj och juni besokte innebar ytterligare kontak-
ter med operatorer som vi nu bearbetar for att kopa var
systemlésning.

Marknadspotential

Vi ser en fortsatt mycket stor marknadspotential for var
|6sning. Det stora amerikanska infrastrukturpaketet med
ca 65 miljarder USD allokerat for investeringar i forbattrat
bredband kommer att ytterligare starka InCoax majlig-
heter pa den amerikanska marknaden. En del av dessa
pengar allokeras till s k “"Affordable Housing” program.
Detta innebar att man pa federal och delstatsniva under-
stodjer program som syftar till att sakerstélla bredbands-
utbyggnad med bra bandbredd till bredare konsument-
grupper. InCoax har sedan drygt ett ar tillbaka en
installation i drift i ett av dessa bostadsomraden tillsam-
mans med det ideella foretaget PC’s for People. Denna
installation har pa grund av sin prestanda och kostnads-
effektivitet fatt stor uppmarksamhet pa massor och i
media framst i USA. Intresset har medfoért att vi nu for
diskussioner om samarbete med med flera liknande
aktorer inom detta omrade.

i

Stoneridge Apartments




Operatorer pa utvecklade marknader efterfragar i allt
hogre grad gigabithastigheter i sina internetuppkopp-
lingar. Stamnéten for fiber byggs ut i en oférminskad
takt; utmaningen for operatorer ligger i att tids- och
kostnadseffektivt ansluta gigabitprestanda till varje
lagenhet i flerfamiljshus for att darmed 6ka abonnent-
basen. Konkurrensen pa marknaden 6kar och avgérande
for en framgangsrik inforsaljning for en operator ar att
kunna erbjuda framtidsséker gigabit- och multigigabit-
prestanda till slutanvandarna. Samtidigt utmanas tradi-
tionella kabel- och telekomoperatorer av nya ISP:er
(Internet Service Providers) vilka har investerat i nya fiber-
nat och ar dppna for att applicera nya teknologier i sina
néat. Nyckeltalet "Homes Passed”, d v s antalet byggnader
som fibernatet passerar men som &nnu inte ar anslutna
till fibernatet, vaxer kontinuerligt i takt med att stamnaten
byggs ut. InCoax l6sning for fiberforlangning utgér en
mycket attraktiv [6sning for en operator att snabbt och
effektivt ansluta ett stort antal abonnenter i flerfamiljs-
hus, varfor malmarknaden standigt 6kar. InCoax adresse-
rar en miljardmarknad i forsaljningspotential under
manga ar framover.

Pandemin har inneburit utmaningar bland annat i form
av begransade mojligheter till saljaktiviteter och resor.
Dessutom har vi upplevt den kanske svaraste situationen
nagonsin pa komponentmarknaden. InCoax har trots det
kunnat hantera situationen pa ett basta mojliga satt.
Konflikten i Ukraina har ytterligare spéatt pd utmaningarna
och vi har till foljd av detta fatt forlangda transporttider
for vara produkter eftersom det numera inte ar mojligt
att transportera landvagen fran Kina via Ryssland langre.

Strategi

Under 2022 fortsatter InCoax att exekvera enligt den
strategi som utvecklades 2020. Nyckelord i denna ar
fokus pa ratt kundsegment baserat pa en mycket god
forstaelse kring identifierade operatorers krav pa bade
héard- och mjukvara. Speciellt viktigt ar att kunna tillhan-
dahalla system som ar kompatibla med de kommunika-
tionsstandarder som operatdrerna anvander i driften av
sina fibernatverk for kundservice, dvervakning och
underhall.

Partners och organisation

Vihar under det andra kvartalet fortsatt med att utveckla
samarbetet med utvalda partners for att driva forsaljning
i indirekta kanaler for anvandningsfall som ar standardli-
serade och inte kraver omfattande kundanpassning. Vi
fokuserar aven har pa partners med ratt forutsattningar
och ratt ingenjoérskompetens for att generera forsaljining.

Detta innebar att utvalda partners succesivt pa egen
hand ska kunna driva inforsaljning 6ver tid med reduce-
rat direktengagemang fran InCoax. Speciellt har vart
samarbete med Technetix fortsatt utvecklats i en positiv
riktning.

For att hantera storre potentiella bestaliningar med Tier-1
operatorer kan samarbeten med befintliga partners till
operatorer aktualiseras. Detta avser integration av mjuk-
vara samt tillverkning och logistik for hardvara. Vi avser
fortsatt att under 2022 forstarka vara forsaljningsinsatser
med fokus pa Tier-1 operatorer. For att etablera oss i
detta segment maste vi med stor trovardighet och kom-
petens vara val insatta i operatérernas anvandningsfall
och tillhandahalla forslag péa systemldsningar i linje med
denna kunskap. Samarbetet med externa partners for att
exekvera utveckling av hard- och mjukvara samt industri-
alisering och tillverkning har géatt fortsatt bra under det
forsta halvaret 2022. For att ytterligare starka vart mjuk-
varufokus har vi under det andra kvartalet forstarkt var
kompetens och resurs inom systemarkitektur.

Forsiljning och finansiell stillning

Forsaliningen har i princip utvecklats enligt plan under
det andra kvartalet men vissa forskjutningar i bestall-
ningar primart frdn den amerikanska Fiber/LAN-operato-
ren har gjort att vi inte fullt ut uppnatt de mal vi satt upp.
Vi kommer att fortsatta att gora selektiva satsningar
inom nyckelomraden for att sakra framtida tillvéxt och
InCoax har en tydlig och balanserad tillvaxtplan som
bygger pa realistiska beddémningar av intakter och kost-
nader. For att maximera Bolagets flexibilitet under
genomforandet av tillvaxtplanen har huvudéagaren Sau-
gatuck Invest AB under det andra kvartalet 2022 stallt ut
en kreditfacilitet upp till 1OMSEK fér att kunna utnyttjas
vid behov. Kreditfaciliteten l6per fram till 31 mars 2023
och till en arlig rantekostnad av 8% av utnyttjat belopp.
Inga andra avgifter tillkommer.

Finansiella mal

Vikan med fog saga att vi uppnétt ett kommersiellt
genombrott med var systemlésning. Komponenttill-
ganglighet pé halvledare och transporter/ logistik ar ett
globalt padgdende problem, inte minst i var bransch.

For 2022 innebar detta fortsatta utmaningar dar situa-
tionen forsédmrats av konflikten i Ukraina. Vi réknar med
att situationen forbattras tidigast 2023. Baserat pa detta
och var analys av forsaljningen i andra kvartalet samt
resten av aret har styrelsen i InCoax beslutat att revidera
bolagets finansiella mal for 2022. Beddémningen ér att



InCoax kommer ha en nettoomséttning pa 25 MSEK for
2022. De tidigare kommunicerade tillvaxtmalen kvarstar.

Bolaget befinner sig i en expansiv fas med ett dkat fokus
pa tjansteforsaljning genom licensiering av mjukvara och
annan service. En succesiv funktionstillvaxt i mjukvaran
kommer att bredda antalet anvandningsfall och darmed
Oka Bolagets adresserbara marknad. De pagaende
satsningarna forvantas skapa betydande potential for
Bolaget. For ar 2023 ar Bolagets malsattning att leverera
en stark nettoomsattningstillvaxt. Vi bedémer att tillvax-
ten 6verstiger 50% 2023. Vidare kommer bolagets fokus
pa& mjukvara och tjansteforsalining samt fortsatt expan-
sion pa sikt att bidra till tydligt forbattrad bruttomarginal
och lagre kapitalbindning.

Fortsatt fokus pa férsiljning

Forutom att sékra tillvaxt med befintliga kunder kommer
vi att under resten av 2022 arbeta fokuserat med att kon-
vertera intresserade operatorer till kdpande kunder. Vi
har ett tydligt fokus pa att bredda kundbasen och uppna
en balanserad forséljning dver tid. Vi avser att driva 6kad
forsalining i tva led: dels direktforsaljning till storre opera-
torer som oftast kraver kundanpassning, dels strategiska
samarbeten med "Value Added Resellers” (VAR) for att
adressera medelstora operatdrer i mer standardiserade
anvandningsfall. Var D2501-produkt ger mojlighet att
adressera fler anvandningsfall med operatorer i bade
USA och Europa.

Gavle i augusti 2022

Jorgen Ekengren

Verkstallande direktor



Samarbetsorganisationer

For att vara kompatibel med operatorernas natverk ar det viktigt att InCoax systemlésningar
stodjer de standarder anvands. InCoax ar darfoér aktiv i flera av de forum som definierar dessa

standarder. Dessa organisationer ger dven en bra plattform for att na ut till potentiella kunder.

Samarbetsorganisationer

InCoax har under flera &r engagerat sig i MoCA® och
dar bland annat lett den arbetsgrupp som har tagit
fram standarden for MoCA Access™ 2.5, som den nuva-
rande produktgenerationen av in:xtnd™ bygger pa.
InCoax gick under forsta kvartalet 2018 fran medlems-
statusen Contributor till Promotor, och blev i samband
med detta aven invald i styrelsen for MoCA®. InCoax ar
styrelsens enda medlem fran Europa.

InCoax har liksom MoCA® gatt med i Broadband Forum
som bland annat definierar standarder for telekomopera-
torer. Syftet ar att paverka hur MoCA Access™ kan inte-
greras i teleoperatdrernas natverk och system, for att pa

s& satt forenkla for kommande tillampning av standarden.

| borjan av 2019 blev InCoax invald i styrelsen for Broad-
band Forum.

For att styrka marknadskannedom och nérvaro pa den
amerikanska marknaden blev InCoax 2021 medlem i
Fiber Broadband Association.

InCoax blev i bérjan av 2022 dven medlem i BREKO, vilka
organiserar en betydande del av marknadens aktorer for
tysk bredbandsutbyggnad, bade pa leverantor- och
kundsidan. InCoax teknologi for fiberatkomst ar ett kom-
plement for att kostnadseffektivt forlanga fibern (FTTB)
hela vagen till konsumenter i flerfamiljshus.

Multimedia over Coax Alliance

Multimedia over Coax Alliance (MoCA®) ar ett internatio-

nellt standardiseringskonsortium som utvecklar teknik

och publicerar specifikationer for natverk dver koaxial-
kabel. MoCA Access™ &r en |6sning som &r anvandbar
inom manga marknadssegment dar man vill kunna
erbjuda natverksatkomst, exempelvis for:

« Bredbandsoperatdrer som installerar fiber langt in inat-
verk eller till byggnader (FTTB) och som vill nyttja
befintliga kablar utan att férlora prestanda.

« Kabel-TV-operatorer som redan har koaxialnatverk till-
gangliga och som vill erbjuda symmetriska bredbands-
tjidnster och hogre garanterad kapacitet &4n vad som
dagens kabel-TV DOCSIS kan erbjuda.

- Internetleverantdrer som bygger fiberbaserade natverk
dar den optiska signalen slutar i kallaren och som vill
anvanda befintliga koaxialkablar for att na varje enhet
eller lagenhet.

« Mobiloperatorer som anvander 4G/5G/Wi-Fi i bostads-
omraden och som behdver en férbindelse mellan
stamnéat och det lokala accessnatet utan att installera
nya kablar.

- Kommersiella aktérer som utformar och installerar nat-
verk i hotell, restauranger, kontor och andra byggnader.

« MoCA Access™ 2.5 skapar forutsattningar for att
hastigheter upp till 2,5 Gbit/s ska kunna uppnés i ett
befintligt koaxialt natverk.

Broadband Forum (BBF)

Broadband Forum &r ett konsortium med cirka 200
ledande aktorer inom telekommunikation, utrustning,
datorer, natverk och tjansteleverantorer. BBF:s arbete
sakerstaller att tjdnsteleverantorer snabbt och effektivt
kan komma ut pd marknaden med nya tjanster, med
hjélp av standardiserade plattformar och metoder som
ger god ekonomi och skalbarhet.

Fiber Broadband Association

Fiber Broadband Association ar en amerikansk medlems-
styrd organisation for framjande av bredbandsutbyggnad
i Nord- och Sydamerika. Organisationen representerar
féretag och intresseorganisationer inom hela ekosyste-
met for bredbandsutbyggnad sdsom; tillverkare, konsul-
ter, konsumenter, beslutsfattare, system- och applika-
tionsleverantorer.

BREKO

BREKO (Bundesverband Breitbandkommunikation e.V.)
representerar majoriteten av bredbandsoperatorer i Tysk-
land. Dess medlemmar stér for narvarande for

ca 80 procent av FTTB/FTTH-expansionen i landet.

De mer an 400 BREKO-féretagen, inklusive éver 220
kommunala bolag (Stadtwerke), forser bade stads- och
landsbygdsomrdden med fiberoptisk infrastruktur och
bredbandstjanster.



Bolagets utveckling

Nettoomsittning och resultat

April-juni 2022

Nettoomsattningen uppgick till 4 140 375 SEK

(4 854 654), omsattningen i linje med foregaende ér,
drivet av forséljning till en USA-baserad FiberLAN-
operator.

Rorelseresultatet uppgick till -5 051549 SEK
(-5 730 826), en forbattring drivet av en dkad avséattning
till anlaggningstillgdngar och en positiv bruttovinst.

Resultat efter skatt uppgick till -5 076 491 SEK
(-5 760 364), och resultat per aktie uppgick till -0,12
SEK (-0,16).

Kvartalets kassafldde inkl. finansieringsverksamheten
uppgick till -11 021 625 SEK (25 360 137).

Januari-juni 2022

Nettoomsattningen uppgick till 9 828 524 SEK

(10 025 343), omsattningen i linje med foregaende ar,
drivet av forséljning till en USA-baserad FiberLAN-
operator.

Rorelseresultatet uppgick till -11 344 719 SEK (-12 841 631),
en forbattring drivet av en dkad avsattning till anlagg-
ningstillgdngar och en positiv bruttovinst.

Resultat efter skatt uppgick till -11 402 103 SEK

(-12 891 586), och resultat per aktie uppgick till -0,28 SEK
(-0,35).

Kvartalets kassaflode inkl. finansieringsverksamheten
uppgick till 2 312 976 SEK (17 955 482).

10

Finansnetto och skatt
Finansnettot var i kvartalet SEK -24 942 SEK (-29 417),
avseende ranteutgifter till Norrlandsfonden.

Finansnetto for halvaret var -57 385 SEK (-49 955).

Kassafléde

Kassaflode fran den l6pande verksamheten uppgick i
kvartalet till -5 102 911 SEK (10 285 944).

Kassaflode fran investeringar uppgick i kvartalet till
-5 918 714 SEK (-4 114 018) hanforligt till aktivering av
utvecklingskostnader.

Kassaflode fran finansieringsverksamheten for kvartalet
uppgick till 0 SEK (39 760 099).

Det totala kassaflodet uppgick for kvartalet till -11 021 625
SEK (25 360 137) och for halvaret till 2 312 976 SEK
(17 955 482).

Investeringar

Bolagets investeringar uppgick i kvartalet till 5 918 714
SEK (4 114 018) och for halvaret till 11159 545 SEK

(8 898 129).

Finansiell stéllning

Bolagets balansomslutning uppgick vid kvartalets slut till
73 746 209 SEK (72 628 853).

Soliditeten uppgick till 68,6 procent (70,6) och likvida
medel vid periodens slut uppgick till 13 978 629 SEK
(34788 975).
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Ovrig bolagsinformation

Redovisningsprinciper

Delarsrapporten har uppréttats i enlighet med Arsredo-
visningslagen (1995:1554) och BFNAR 2012:1, Arsredovis-
ning och koncernredovisning (K3).

De redovisningsprinciper som tillampas dverensstam-
mer med de redo-visningsprinciper som anvandes vid
upprattandet av Arsredovisningen 2021.

Belopp ar uttryckt i svenska kronor dar ej annat anges.
Siffror inom parentes avser motsvarande period forega-
ende ar.

Risker och osdkerheter

Det finns idag ett antal olika risker och osékerhetsfakto-
rer som bolaget har identifierat sdsom: Kundefterfragan
pa InCoax teknologi och produkter, konkurrerande tek-
nologier, produktansvar, leverantdrsberoende, beroende
av nyckelpersoner och medarbetare, finansiering och
kapitalbehov, valutardrelser samt tillgang till och priser
pa nyckelkomponenter.

Bolaget arbetar kontinuerligt med forebyggande atgar-
der for att sa langt som mojligt minimera dessa risker
och osékerhetsfaktorer. For en fullstandig redogorelse av
de risker som péverkar bolaget hanvisas till det prospekt
som togs fram i samband med bolagets foretradesemis-
sion varen 2021.

Transaktioner med nérstaende

GetlTsafe Security Partner Norden AB, i vilket bolag
InCoax CTO Thomas Svensson &r delagare och styrelse-
ordférande i, har utfort konsulttjanster at InCoax.

Totalt fakturerat belopp uppgar till SEK 627 672 under
det andra kvartalet.

Sasongsvariationer
InCoax har noterat viss sdsongsvariation i sin forsaljning
med en tyngdpunkt pa andra halvan av aret.




Resultatrakning

Apr-jun 2022 Apr-jun 2021 Jan-jun 2022 Jan-jun 2021 Helar 2021
Forsélining tjanster 732 610 1028 590 1483534 1607 263 2 151 978
Forsalining varor (inklusive rabatter) 3 407 764 3826 064 8344990 8 418 080 18 742 619
Ovrigt
Summa nettoomsaéttning 4 140 375 4 854 654 9828524 10 025 343 20 894 597
Aktiverade utvecklingskostnader 5918 714 4114 018 11 159 545 8 898 129 16 205 145
Ovriga rérelseintakter 1418 444 158 018 2052733 158 018 1297 095
Summa omséttning 11 477 533 9126690 23040802 19 081 490 38 396 837
Kostnad salda varor -1 774 402 -1 838 856 -4114 919 -6 694 566 -11 810 381
Bruttovinst 2 365 973 3015798 5713 604 3330777 9084 216
Bruttovinst marginal 57% 62% 58% 33% 43%
Lokalkostnader -324 028 -299 409 -635 266 -602 809 -1 215 420
Marknadskostnader inkl arvode salj -1 003177 -437 528 -2 083 952 -913 628 -2 472 266
Data/tele -29 876 -48 584 -122 933 -136 084 -672 683
Redovisning/Revision 512 538 -91 866 -260 800 -907 143 -1 313 704
Ovrigt (inkl konsultarvoden) -7 414 341 -6 150 755 -14 131 371 -13 155 522 -24 773 229
Summa 6vriga kostnader -8 258 883 -7 028 142 -17 234 322 15715186  -30 447 301
Personalkostnader -6 197 754 -5 877 433 -12 235 867 -9 279 866 -19 412 971
Summa Personal -6 197 754 -5 877 433 -12235 867 -9 279 866 -19 412 971
Avskrivningar -207 228 -113 085 -414 457 -233 503 -860 714
Ovriga rorelsekostnader -90 815 -385 955 -197 395
Resultat fore finansiella poster (EBIT) -5 051 549 -5 730 826 -11344719 12841631 -24 331925

Ranteintakter

Rantekostnader -24 942 -29 538 -57 385 -49 955 -165 016
Summa finansiella poster -24 942 -29 538 -57 385 -49 955 -165 016
Resultat efter finansiella intdkter och kostnader -5 076 491 -5 760 364 -11 402 103 -12 891586 -24 496 940



Balansrakning

4 30 jun 2022 30jun 2021 Helar 2021
Tecknat men ej inbetalt kapital 22 617 785
Anlaggningstillgangar 35964 702 18 540 358 25219 614

Varulager 9516 138 5851 122 9 249 593

Kortfristiga fordringar 14 286 741 13 448 398 15 624 409

Likvida medel 13 978 629 34788 975 11 665 652
Summa omsattningstillgangar 37 781 507 54 088 495 36 539 654
Summa tillgangar 73 746 209 72 628 853 84 377 053
Eget Kapital 50 554 752 51 304 590 61 956 856
Langfristiga skulder 3 245 786 3245 786 3 245 786
Kortfristiga skulder 19 945 671 18 078 477 19 174 411
Summa Eget Kapital och Skulder 73 746 209 72 628 853 84 377 053

Kassaflode

Apr-jun 2022 Apr-jun 2021 Jan-jun 2022 Jan-jun 2021 Helar 2021
Ingdende kassa 25 000 254 9 428 838 11 665 652 16 833 493 16 833 493
Kassaflode fran operativa verksamheten 5102911 10285944 20321863 -12906 488 -28 184 243
Kassaflode fran investeringar -5918 714 -4 114 018  -11 159 545 -8 898 129  -16 204 595
Kassaflode fran finansieringsverksamheten 39 760 099 22617785 39760099 39220998
Utgédende kassa 13978 629 34788975 13978 629 34788975 11 665 652
Periodens kassafléde -11 021625 25 360 137 2312976 17 955 482 -5 167 841

Forandring i eget kapital

Apr-jun 2022 Apr-jun 2021 Jan-jun 2022 Jan-jun 2021 Helar 2021
Eget Kapital vid periodens ingang 55 631 242 17 483 791 61 956 855 24 615 013 24 615 013
Nyemissioner, teckningsratter 39581 163 39 581 163 61 838 782
Periodens resultat -5 076 491 -5760364 -11 402103 -12891586 -24 496 941
Eget kapital vid periodens utgang 50554 752 51304590 50554 752 51304590 61956855
Periodens férdandring i eget kapital -5076 490 33820799 -11402103 26689577 37 341842
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Aktie och agare

Agarstruktur

Antalet aktiedgare uppgick per den 31juni 2022 till

1613 st. Storsta dgare var vid samma tidpunkt Saugatuck
Invest AB, med 23,7 procent av antalet aktier och roster i
InCoax. Bolagets tio storsta dgare innehar tillsammans
aktier motsvarande 68,0 procent.

Aktier och aktiekapital

Bolagets registrerade aktiekapital uppgick vid periodens
slut till 10 278 354 SEK, fordelat pa 41113 418 aktier av
samma slag, envar med ett kvotvarde om 0,25 SEK.

Samtliga emitterade aktier ar fritt dverlatbara.

I'igarfiirhéllande per den 30 juni 2022

PRIL-JUNI 2022

Aktierna i bolaget &r denominerade i SEK. Aktierna i
bolaget har emitterats i enlighet med svensk ratt.
Enligt InCoax bolagsordning, antagen pa arsstdmman
den 15 juni 2021, far aktiekapitalet inte understiga

4 550 000 SEK och inte dverstiga 18 200 000 SEK,
fordelat pé inte farre an 18 200 000 aktier och inte fler
an 72 800 000 aktier.

Namn Antal aktier Innehav, %
Saugatuck Invest AB 9 732 857 23,7
Norrlandspojkarna AB 5 284 049 12,8
BLL Invest AB 5200 182 12,6
Nordnet Pensionsforsakring AB 2 944 806 72
Forsakringsaktiebolaget Avanza Pension 1572 786 3,9
Nordea Livforsakring Sverige AB 1202 141 2,9
Handelsbanken Liv Forsakringsaktiebolag 634 376 1,5
Mats Backvall Juhlin 566 803 1.4
SEB Life International Insurance 450 000 1.1
Lars Axelsson 363 222 0,9
Ovriga aktiedgare ca 1603st 13 162 196 32,0
Total 41 113 418 100,0

Kalla: Baserat pa Euroclear listor 2022-06-30 och for Bolaget kanda uppgifter fran storre aktiedgare.
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Definitioner

Ekonomiska

Balansomslutning Foretagets samlade tillgdngar.

Bruttoresultat Nettoomsattning minus kostnad for
sélda varor.

Nettoomsittning Rorelsens huvudintakter, fakturerade
kostnader, sidointakter samt intaktskorrigeringar.

Resultat efter finansiella poster Resultat efter finan-
siella intakter och kostnader, men fore extraordinara
intédkter och kostnader.

Resultat efter skatt Resultat efter finansiella poster
inklusive skattekostnader.

Rérelsemarginal (EBIT) Rorelseresultat i forhallande
till nettoomsattning.

Rorelseresultat Resultat fore finansnetto och skatt.

Soliditet (%) Justerat eget kapital (eget kapital och
obeskattade reserver med avdrag for uppskjuten skatt)
i procent av balansomslutningen.

Ovriga
VAR Value Added Reseller.

Tier-1operator En operatdr med ett eget agt och
opererat natverk dér antal abonnenter raknas i miljoner.

Internet Service Provider ISP En leverator av bred-
bandsuppkopplingar i eget eller inhyrda néatverk.

XGSPON En natverksstandard for datatransmission
kapabelt att leverera delad Internet access hastighet
upp till 10Gbps over fiber.

G.fast £n protokollstandard for DSL (Digital Subscriber
Line) for koppartelefonnat med overféringshastigheter
mellan 100Mbps och (i gynnsamma anvandningsfall)
1Gbps.

FTTH Fiber To The Home, avser forlaggning av optisk
fiber hela vagen till anvandaren.

FTTep Fiber To The Extension Point, avser forlaggning
av optisk fiber till punkt i eller strax utanfér byggnad dér
forlangning sker med hjélp av kompletterande bred-
bandsteknologier sdsom MoCA Access™.




Finansiell kalender

Denna delarsrapport har inte varit
Delarsrapport jul-sep 2022 24 november 2022 foremal for granskning av revisorerna.
Delarsrapport okt-dec 2022 10 mars 2023 Styrelsen forsakrar att delarsrapporten

Delarsrapport jan-mar 2023 5 maj 2023 ger en rattvisande oversikt av Bolagets
verksambhet, stéllning och resultat.

Finansiell rapportering Ovrig kontakt

Ytterligare verksamhetsinformation finns tillganglig pa InCoax Networks AB

InCoax Networks AB:s webbplats: www.incoax.com Utmarksvagen 4

For fragor kring rapporten vanligen kontakta: SEEUZ Y Carls
Sweden

Jorgen Ekengren, verkstallande direktor

jorgen.ekengren@incoax.com Tel: +46 (0)26-420 90 42

Email: info@incoax.com

eller )
Www.incoax.com

Mats Svensson, interim finanschef

: InCoax Networks AB - Lund
mats.svensson@incoax.com

Ideon Science Park
Finansiella rapporter i digital form finns tillgéngliga p& bolagets Mobilvagen 10, SE-223 62 Lund

hemsida (incoax.com) och kan dven bestéllas, via e-postadressen Sweden
info@incoax.com eller telefonnummer 026-420 90 42.

2019 upptagen 8
North Stockholm mé
tel. +46 8 604 22 55, in

Certified Adviser. Pareto S
bolagets likviditetsgarant.

INCOAX



