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Om InCoax

InCoax utvecklar innovativa l6sningar for bredbandsuppkoppling. Med In:xtnd™
erbjuder vi varldens ledande telekom- och bredbandsoperatdrer ndsta generations
smarta och héllbara natverkslosningar. Lar mer om hur vi lever upp till var devis
“Saving the world from complicated” pa www.incoax.com.

Org. nummer: 556794-1363 « Tel: +46 (0)26-420 90 42 » www.incoax.com



BOKSLUTS-
KOMMUNIKE

JAN-DEC

2019

INCOAX

Kvartalsutvecklingen i korthet

Ytterligare utvarderingsprojekt har paborjats och forsta

referenskunderna ar pa plats.

Nyckeltal
SEK Okt-dec 2019 Okt-dec 2018 Helar 2019 Helar 2018
Nettoomsattning 576 547 170 841 2822067 1486 816
Bruttoresultat 421350 -331134 259277 -2 657 321
Bruttomarginal, % 73% Neg. 9% Neg.
Rorelseresultat (EBIT) -18 022 832 -17 403 569 -65108 321 -49 15 341
Rorelsemarginal (EBIT %) Neg. Neg. Neg. Neg.
Resultat efter finansiella poster -18 359 744 -17 485787  -65760 609 -49 315174
Resultat efter skatt -18 359 744 17485787 -65760 609 -49315174
Resultat per aktie -1,00 -1,88 -3,59 -5,29
Resultat per aktie efter utspadning -0,97 -1,69 -3,48 -477
Soliditet, % 74,4 64,3 74,4 64,3
Kassaflode, inkl finansieringsverksamheten 6908 729 3082877 21745 099 4379126
Kassaflode per aktie 0,38 0,33 119 0,47
Kassaflode per aktie efter utspadning 0,37 0,30 115 0,42
Antal utestdende aktier vid periodens slut 18 294 931 9321442 18 294 931 9321442
Antal utestdende aktier efter utspadning vid periodens slut 18 909 899 10 328 730 18 909 899 10 328 730
Genomsnittligt antal utestdende aktier i perioden 15 328187 8806784 12 423128 7126 094
Genomsnittligt antal utestdende aktier efter utspadning i perioden 16160 315 9780572 13293 376 7975385

Finansiell utveckling
Oktober-december 2019

+ Nettoomsattningen uppgick till 576 547 SEK (170 841),

vilket motsvarar en 6kning med 237 procent gente-
mot samma period foregdende ar.

- Rorelseresultatet uppgick till -18 022 832 SEK
(<17 403 569), en minskning framfoérallt drivet av
organisationstillvaxt.

+ Resultat efter skatt uppgick till <18 359 744 SEK
(17 485 787), vilket ger ett resultat per aktie om
-1,00 SEK (-1,88).

+ Kassaflode inkl. finansieringsverksamheten for
kvartalet uppgick till 6 908 729 SEK (3 082 877)
och de likvida medlen uppgick till 29,5 MSEK vid
kvartalets utgang.

Januari-december 2019

- Nettoomsattningen uppgick till 2 822 067 SEK
(1486 816), vilket motsvarar en 6kning med 90
procent gentemot samma period foregaende ar.

- Rorelseresultatet uppgick till -65 108 321 SEK
(=49 115 341), en minskning framforallt drivet av
organisationstillvaxt.

+ Resultat efter skatt uppgick till -65 760 609 SEK
(-49 315 174), vilket ger ett resultat per aktie om
-3,59 SEK (-5,29).

- Kassaflode inkl. finansieringsverksamheten for
perioden uppgick till 21 745 099 SEK (4 379 126).

Vasentliga hiandelser i kvartalet

- En foretradesemission tillforde bolaget 47,5 MSEK,
varav ca. 5,8 MSEK avség kvittning av brygglan.

- Introducerat tva nya In:xxtnd™ produkter och ingétt
avtal med ny partner for kontraktsutveckling och
produktion av In:xtnd™ Access.

- Ingatt aterforsaljaravtal med FCA péa den polska
marknaden.

« Fatt en order fran Deutsche Telenetz for glesbygd
via radiolank/FWA (Fixed Wireless Access).
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\/d har ordet

Fokusering av affarsstrategin mot mer systemdesign, med malet att forsaljningen
av vara lésningar kommer borja ta fart under 2020. Vi har 29 potentiella kunder

i testfas och ar néra att formalisera ett projekt med mycket stor potential med en

av vérldens storsta operatorer samtidigt som vi ar inne i en intensifierad fas med

ytterligare en av varldens storsta operatorer.

Stérkt och sikerstilld finansiering genom
foretrddesemission

Under fjarde kvartalet stangde vi den tidigare kommuni-

cerade foretradesemissionen om ca. 47 MSEK fére
emissionskostnader. Likviden kommer dels att
anvandas for aterbetalning av brygglan, dels for att
técka kostnader for marknads- och forsaljningsinsatser
samt support, leveransorganisation och évriga
rorelsekapitalbehov for att leverera till vara kunder.

Prioriteringar 2020

« Kommersialisera In:xtnd™ i Europa
och Nordamerika.

- genomfora fokusering av affars-
strategi med fokus pa systemdesign
och pafoéljande forsaljning

- uppna SEK 50M i forsaljning

- erhalla minst tva riktigt stora
kundprojekt

- sakerstalla pipeline av ordrar
infor 2021

» Utoka ledarskapet inom MoCA

Access™ och bredda In:xtnd™

produktportfoljen.

« Vidareutveckla patentportféljen.
» Finansiering.

Forandrad affirsstrategi och kostnadsbesparingar
Fokus pa systemdesign och férséljning via
aterforsaljare med god teknisk kompetens

Utifrdn egna tester samt feedback fran initiala kunder
vet vi att var l16sning fungerar och att den levererar ratt
prestanda. Vara kunder bygger sina natverk pa olika
satt, med olika grad av komplexitet, vilket driver deras
behov av att genomféra omfattande tester i sina respek-
tive natverk. En konsekvens av detta ér att flera utvarde-
ringar har tagit mycket langre tid &n vad vi initialt hade
beraknat.
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En ytterligare konsekvens ar att det stéller hogre krav pa
oss som leverantor, da vi blir mer av en systemleveran-
tor &n en produktleverantor. Samtidigt medfor det en
mojlighet for oss att differentiera oss gentemot véra
konkurrenter, att skapa storre kundvarde, bygga star-
kare kundrelationer, samt att kunna generera battre
marginaler over tid.

For att 6ka var kapacitet for denna typ av forséljning,
har vi intensifierat vart fokus pa att knyta aterforsaljare
med god teknisk kompetens till oss. Nagot som vi har
visat exempel pa under hosten, genom avtalen med
ELPA i Sverige och FCA i Polen. Under bérjan av 2020
ingick vi aven avtal med en aterforséljare i Nederlan-
derna, Smart Cable Technology. Dessutom pagar i skri-
vande stund intensiva diskussioner med ytterliga
mojliga partners, bland annat i USA. Detta med anled-
ning av att flera nordamerikanska kunder nu genomfor
tester och det darfor ar viktigt att snabbt bygga en part-
nerstruktur som kan stdtta kunderna i detta arbete.

Vilagger samtidigt om vart interna fokus till storre
kunder och kommer endast att beakta mindre kunder
opportunistiskt.

Utifrdn ovanstdende har vi ett viktigt arbete framfor
oss i att trdna och stotta vara nya séljkanaler. Nyligen
lanserades en forbattrad hemsida med storre fokus pa
systemdesign, produkt och férséljning, och vi kommer
dar aven att introducera en partnerportal for vara
aterforsaljare. Detta ar en del i var satsning for att
bredda var pipeline och kunna prioritera attraktiva leads
tidigt.

Kommersialisering av In:xtnd™ och utokad
produktportfolj

Vi kommer under februari ménad att paborja leveranser
av vara nya produkter: en In:xtnd™ kontrollenhet opti-
merad for mindre flerfamiljshus och kommersiella
byggnader, samt ett optimerat modem. Vara nya pro-
dukter ger oss ett konkurrenskraftigt erbjudande med
lag kostnad per anslutning aven foér mindre fastigheter,
vilket flera kunder har efterfragat.

Kostnadsbesparingar

Nar vara utvecklingsprogram nu levererat enligt plan,
kommer vi att dra ned pa vissa konsultbaserade utveck-
lingsaktiviteter, vilket tillsammans med en 6versyn av
var ledningsgrupp och en effektivare organisation kom-
mer att ge besparingar pa kostnadssidan.

“Vi har under flera manader samarbetat
med en av véarldens storsta operatérer och
definierat en innovativ systemlésning for
dem. Under férsta kvartalet 2020 raknar
vi med att ta nasta steg i detta samarbete
och kunna kommunicera mer kring denna
affarsméjlighet. Affaren har valdigt
stor potential, da operatéren har mer
an 5 miljoner abonnenter som skulle
vara aktuella for I6sningen.”

Forsiljningen borjar ta fart

Att fa in referenskunder for olika tillampningar och
marknader ar oerhort viktigt for oss, da det bevisar for
andra potentiella kunder att I6sningen fungerar, samt
att det finns bolag som tror pa teknologin och oss
som leverantor. Under hosten har vi sett ett véaxande
intresse for vara losningar och fick vi en forsta order
frdn Deutsche Telenetz. De kommer att anvanda var
|6sning tillsammans med Fixed Wireless Access for att
erbjuda snabbt bredband i glesbyggd till en attraktiv
kostnad utan att behdva grava ned fiber.

| dagslaget har vi 29 potentiella kunder i testfas, dar vi
hoppas kunna etablera affar med merparten av dessa
under 2020.
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Forviantningar pa tva stora kundprojekt

Vihar under flera méanader samarbetat med en av
varldens storsta operatorer och definierat en innovativ
systemldsning for dem. Under forsta kvartalet raknar

vi med att ta nésta steg i detta samarbete och kunna
kommunicera mer kring denna affarsmojlighet.

Affaren har valdigt stor potential, da operatdoren har mer
an 5 miljoner abonnenter som skulle vara aktuella for
l6sningen. Denna systemldsning gar aven att applicera
for andra stora kunder.

Under det senaste halvéret har vi dven arbetat med
ytterligare en av varldens storsta operatorer kring en
systemldsning, dar vi nu har gatt in i en intensifierad fas.
Aven detta ar en affar med véaldigt stor potential, da
operatéren har mer &n 5 miljoner abonnenter.

“Vara nya produkter ger oss ett
konkurrenskraftigt erbjudande med
lag kostnad per anslutning dven fér

mindre fastigheter.”

Forandrade finansiella mal och finansiering

Som effekt av att vara kunders utvarderingar har tagit
langre tid &n vad vi ursprungligen réknat med samt att
affars- och beslutscyklerna for storre operatorer med
stora volymkontrakt ar langre, har styrelsen beslutat att
uppdatera vara finansiella mal. Malet om 6ver 300 MSEK
i omsattning flyttas fram, fran 2020 till 2021, men déar
omséttningsmalet om mer an 1 000 MSEK 2023 behdlls,
dé vi starkt tror pa de kunder som vi nu har i var pipeline.

EBIT-marginal-malet justeras till 10 procent 2021 och
mer an 20 procent EBIT 2022 och framéat. For 2020 ar
prognosen en omsattning om 50 MSEK.

Med ett par stora projekt i pipeline kommer bolaget
att behova se dver finansieringen under 2020. Vi plane-
rar att nyttja lanefinansiering tillsammans med en riktad
emission till ett mindre antal institutionella och industri-
ella aktorer.

Spannande affarsmojligheter 2020, med fler
partners pa plats och stora intressanta projekt
Vihar under 2019 arbetat utifran vara prioriteringar och
borjar nu fa resultat pa alla de tester och utvarderingar
som vi gjort tillsammans med potentiella kunder. Vi har
fatt ordrar i flera olika lander, for olika tillampningar, och
vi har nojda kunder. Var breddade produktportfolj som
lanseras nu i februari har tagits emot val, samtidigt som
dialogen med befintliga kunder om fortsatta utrullningar
pagar och testerna som potentiella kunder gor gar
framat. Utover det kontaktar nya potentiella kunder oss
|6pande. Darutodver har vi genom vart engagemang i
MoCA och BBF, samt arbete med Business Sweden mm
kontakter med ytterligare flera stora operatorer, dar vi
forvantar oss genombrott under 2020.

Kort sagt sa ser jag fram emot ett mycket spannande
och framgangsrikt 2020!

Gavle, i februari 2020
Peter Carlsson, Verkstéallande direktor



BOKSLUTS-
KOMMUNIKE

JAN-DEC

2019

INCOAX

Det har ar InCoax

InCoax utvecklar innovativa l6sningar for bredbandsanslutning med Gigabit-hastighet.
Bolaget tillhandahaller nasta generations smarta och hallbara natverksprodukter och
I6sningar till varldens ledande leverantorer av telekom- och bredbandstjanster.

InCoax grundades 2009 och ar det forsta bolaget i
varlden som har tagit fram produkter och I6sningar for
bredbandsanslutning éver koaxiala natverk, baserat pa
MoCA Access™.

InCoax har sedan 2016 varit drivande vid utvecklandet
av standarden MoCA Access™ 2.5 och &r idag en aktiv
medlem och representerat i styrelsen for Multimedia
over Coax Alliance (MoCA®). Bolagets nya produktgene-
ration, In:xtnd™, &r baserat pa denna standard varigenom

Anslutningspunkt

(MOCA-
signal)

Inkoppling av In:xtnd™ Control och In:xtnd™
Combine

Kombinerad
signal pa
koaxnatet

Fiber till byggnad

Ethernetanslutning till ex. e

dator alt. wifi-modem
Internetbredband

Anslutning av In:xtnd™ Access

bredband med Gigabit-hastighet mojliggors. MoCA
Access™ ar en standard for framst flerfamiljshus som
bygger pa den etablerade och robusta standarden
MoCA for hemmanatverk, dar 6ver 270 miljoner enheter
har levererats. En operator kan med In:xtnd™ erbjuda
sina kunder samma prestanda som fiberLAN-lI6sningar,
till en betydligt lagre kostnad.

InCoax har sedan tidigare haft en bredbandslésning
bestaende av en kontrollenhet och ett modem, vilken

Kabel-TV-
signal

In:xtnd™ Manage via VLAN

Konfigurera och évervaka
via In:xtnd™ Manage

Kabel-TV via koaxialkabel
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framst har varit riktad till hospitality-kunder (exempelvis
hotell), men har nu utvecklat en ny bredbandslésning
som breddar kundbasen. Den nyutvecklade bred-
bandslésningen, bestdende av bade hard- och mjuk-
vara, innefattar fyra huvudsystemkomponenter:

« |n:xtnd™ Control.

« In:xtnd™ Access.

« In:xtnd™ Combine.
+ In:xxtnd™ Manage.

Kostnad, installation per ldgenhet

EUR

600

500

400

300

150~
200 350

100
0 110

MoCA Access™ 2.5 DOCSIS 31 Fiber

Finansiella mal och ambitioner

InCoax styrelse har antagit foljande finansiella mal

och ambitioner:

« Omsattning: Vi skjuter omsattningsmalet pa éver
300 MSEK fran 2020 till 2021 men behéller omsatt-
ningsmalet mer &n 1 000 MSEK senast 2023

- EBIT-marginal: Bolaget har ett langsiktigt EBIT-
marginalmal om 20 procent.

Bolagets operativa verksamhet ar fokuserad till Gavle
och Malmo i Sverige, dar ett trettiotal medarbetare
inklusive konsulter ar placerade.

InCoax vander sig till tva olika kundgrupper:
« Operatorer (Fiber, Kabel-TV, Telekom)
- Hospitality (Hotell, sjukhus etc.)

Vardeskapande genom nyttjande av
fri kapacitet i befintliga koaxiala natverk

« Tillhandahaller bredband med Gigabit-hastighet.
» Enkelt att installera och underhalla.

« Kort omstallningstid och snabb driftsattning.

» Minimal storning och paverkan fér boende.

« L4g miljépaverkan.

» Uppgraderingsbar och framtidssékrad teknologi.
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Marknad och trender

En stor andel av varldens lander saknar fortfarande hoghastighetsbredband, vilket gor
bredbandsmarknaden mycket attraktiv fér InCoax.

Marknadspotential

Den globala anvandningen av internet och internetba-
serade tjanster fortsatter att vaxa kraftigt. Antalet inter-
netanvandare forvantas véxa fran 3,4 miljarder 2017 till
4,8 miljarder 2022. Under samma period beraknas upp-
kopplade enheter att 6ka fran 18 till drygt 28 miljarder,
vilka kommer att kréva vasentlig dkning av bandbredd.
Det i sarklass storsta behovet kommer fortsatt att ligga i
olika streamingtjanster som kommer att sluka 82% av all
trafik, men nya tekniker som ex. Virtual och Augmented
Reality berédknas att vaxa stort.

EU:s strategiska mal om att alla hushall ar 2025 ska ha
en bredbandsuppkoppling om minst 100 Megabit per
sekund (Mbps) kommer att krava omfattande atgarder.
| Sverige ar malet satt annu hogre, ar 2025 ska 98 pro-
cent av hushéllen ha en bredbandsuppkoppling om
mer an en (1) Gbps.! InCoax beddmer att upp till 500
miljoner lagenheter i bland annat EU, Kina och USA
behover uppgraderas for att moéta de kommande arens
behov avseende internethastighet. Flertalet av dessa
lagenheter har redan koaxialkablar installerade, vilka har
kapacitet att leverera internethastigheter upp till 100
Gbps med framtida teknikutveckling.

Detta innebér att hastigheter i Gigabit-storlek kan
levereras pa befintliga koaxialkablar, utan att fiber beho-
ver installeras hela vagen in i lagenheterna.

For att kunna erbjuda Gigabit-hastighet i koaxialkabel,
behover det finnas fibernat langs vagar och gator. Detta
finns i varierande grad i varldens lander och stader,
men ett utbyggnadsarbete pagar pa flertalet platser. |
och med de mycket héga kostnaderna for att bygga ut
fiber-till-hemmet (FTTH) for framst flerfamiljshus, finns
det i flera stora ekonomier i EU, sdsom Storbritannien,
Tyskland, Italien och Polen, en mycket stor potential for
kostnadsbesparing genom att anvanda befintliga koaxi-
alkablar och InCoax nya produktgeneration, In:xtnd™.
Genom att man kostnadseffektivt kan koppla in ett

1) Regeringskansliet - Sverige helt uppkopplat 2025 - en bredbandsstrategi.

storre antal lagenheter, blir investeringar i fiberinfra-
struktur mer lbnsamma och priset for slutkonsumenten
potentiellt lagre. Ett alternativ till fiber som barare av
bredbandsuppkoppling och som far allt mera uppmark-
samhet ar bredband via fast yttadckande radioaccess
(Fixed Wireless Access, FWA). 3G, 4G och i synnerhet
den kommande utrullningen av 5G-natet ger tillracklig
bandbredd for att kunna supportera ett storre antal
accesspunkter i en byggnad med bredband.

Aven hér kan InCoax spela en viktig roll i implementa-
tion av systemen for att na full geografisk tackning i
enlighet med fastlagda EU-mal.

Med tanke pa det stora antalet hushall som framover
behover fa tillgadng till internetuppkoppling med Gigabit-
hastighet, uppskattar InCoax att marknaden arligen
kommer att vara vard mellan 10-60 miljarder EUR,
beroende pa vilken teknik som anvands.

Fixed Wireless Access

(t®)

Link Controller

'

Access Modems

Existing coaxial cabling
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Samarbetsorganisationer

For att fa genomslag for ny teknologi inom telekom ar det viktigt att denna stodjer

standards som branschen star bakom.

Samarbetsorganisationer

InCoax har under flera ar engagerat sig i MoCA® och
dar bland annat lett den arbetsgrupp som har tagit
fram standarden for Access, som den nya produktge-
nerationen MoCA® Access™ 2.5 bygger pa.

InCoax gick under forsta kvartalet 2018 frdn medlems-
statusen Contributor till Promotor, och blev i samband
med detta dven invald i styrelsen for MoCA®. InCoax ar
styrelsens enda medlem fran Europa och den enda
som endast verkar inom marknaden for Access. InCoax
har liksom MoCA® gatt med i Broadband Forum som
bland annat definierar standards for telekomoperato-
rerna. Syftet ar att paverka hur MoCA® Access™ kan
integreras i teleoperatérernas natverk och system, for
att pa sa satt forenkla for kommande tillampning av
MoCA®. | borjan av 2019 blev InCoax invald i styrelsen
for Broadband Forum. InCoax deltar aven i Small Cell
Forum, dar man bland annat arbetar med de backhaul-
|6sningar som blir nédvandiga med 5G, vilka innebar
mojligheter for teknologin.

Multimedia over Coax Alliance

Multimedia over Coax Alliance (MoCA®) &r ett interna-
tionellt standardiseringskonsortium som utvecklar tek-
nik och publicerar specifikationer for natverk dver koax-
ialkabel. MoCA® har mer &n 225 certifierade produkter
och 27 medlemmar. MoCA® Access™ som ar en vidare-
utveckling av in-home-tekniken for att tillhandahélla
anslutning till hemmet, ar en I6sning som ar anvandbar
inom manga marknadssegment dar man vill kunna
erbjuda natverksatkomst, exempelvis for:

- Bredbandsoperatorer som installerar fiber langtin i
natverk eller till byggnader (FTTB) och som vill nyttja
befintliga kablar utan att forlora prestanda.

- Kabel-TV-operatorer som redan har koaxialnatverk till-
gangliga och som vill erbjuda symmetriska bred-
bandstjanster och hogre garanterad kapacitet &n vad
som dagens kabel-TV DOCSIS kan erbjuda.

10

« Internetleverantorer som bygger fiberbaserade nét-
verk dar den optiska signalen slutar i kéllaren och som
vill anvanda befintliga koaxialkablar for att na varje
enhet eller lagenhet i fastigheten.

- Mobiloperatorer som anvander 4G/5G/Wi-Fi i
bostadsomréden och som behdéver en forbindelse
mellan stamnat och det lokala accessnatet utan att
installera nya kablar.

« Kommersiella aktorer som utformar och installerar
natverk i hotell, restauranger, kontor och andra bygg-
nader, dar koaxialkablar redan finns installerade samt
i nyproduktion.

+ MoCA Access™ 2.5 som ar den senaste standardlos-
ningen skapar forutsattningar for att hastigheter upp
till 2,5 Gbit/s ska kunna uppnas i ett befintligt koaxialt
natverk.

Broadband Forum (BBF)

Broadband Forum &r ett konsortium med cirka 200
ledande aktorer inom telekommunikation, utrustning,
datorer, natverk och tjansteleverantorer. BBF:s arbete
sakerstaller att tjansteleverantorer snabbt och effektivt
kan komma ut pd marknaden med nya tjanster, med
hjalp av standardiserade plattformar och metoder som
ger god ekonomi och skalbarhet.

Small Cell Forum

Small Cell Forum arbetar for ett storskaligt inférande av
smaé basstationer och har som uppdrag att 6ka tempot
i leveransen av integrerade och heterogena natverk.
Small Cell Forum arbetar for att branschoévergripande
standarder antas, att en positiv lagstiftning infors och
att en gemensam arkitektur och driftskompatibilitet
skapas. Small Cell Forum marknadsfoér potentialen i sméa
basstationer dver hela branschen genom kommunika-
tion till journalister, analytiker, tillsynsmyndigheter,
intressegrupper och standardiseringsorgan.
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Bolagets utveckling

Nettoomsittning och resultat

Oktober-december

Nettoomsattningen uppgick till 576 547 SEK (170 841),
vilket motsvarar en dkning med 237 procent gentemot
samma period foregdende ar.

Den storsta bidragande orsaken till 6kningen ar att
sedan lanseringen av In:xtnd™ i april, har produkten
genererat forsalining av initiala utvarderingspaket.
Rorelseresultatet uppgick till <18 022 832 SEK
(<17 403 569), en minskning framforallt drivet av
organisationstillvaxt.

Resultat efter skatt uppgick till <18 359 744 SEK
(-17 485 787), vilket ger ett resultat per aktie om
-1,00 SEK (-1,88).

Januari-december 2019

Bolagets nettoomsattning uppgick till 2 822 067 SEK
(1486 816), vilket motsvarar en 6kning med 90 procent
gentemot samma period foregdende ar. Rorelse-
resultatet for perioden uppgick till -65 108 321 SEK
(=49 115 341), en resultatminskning jamfort med samma
period foregdende ar, som framforallt forklaras av 6kade
kostnader kopplade till organisationstillvaxt. Periodens
resultat efter skatt uppgick till -65 760 609 SEK

(-49 315 174 vilket ger ett resultat per aktie om

-3,569 SEK (-5,29).

Finansnetto och skatt

Finansnettot var i kvartalet -336 912 SEK (-82 218), en
minskning jamfort med samma period féregaende ar
pa grund av 6kade rantekostnader. Finansnettot for

perioden januari-december var -652 288 SEK (-199 833).
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Kassaflode
Kassaflode fran den operativa verksamheten uppgick
i kvartalet till =21 281140 SEK (-16 878 078), vilket var
lagre an samma period foregdende ar, dar bidragande
faktorer var 6kade rorelsekostnader. For perioden
januari-december uppgick kassafléde fran den opera-
tiva verksamheten till =72 038 577 SEK (-52 215 892).
Kassaflode fran investeringar uppgick i kvartalet till
-235 766 SEK (-1 070 766) och for perioden januari-
december till =921 399 SEK (-1 032 268). Kassaflode
fran finansieringsverksamheten uppgick i kvartalet till
28 425 635 SEK (21 031 722) och for perioden januari-
december till 94 705 075 SEK (57 627 286), dar den
positiva forandringen jamfort med samma period fore-
gaende ar forklaras av genomférda nyemissioner.
Kassaflode inkl. finansieringsverksamheten for kvarta-
let uppgick till 6 908 729 SEK (3 082 877) och for perio-
den januari-december 21745 099 SEK (4 379 126).

Investeringar

Bolagets investeringar uppgick i kvartalet till -235 766
SEK (-1 070 766) och for perioden januari-december
till 921 399 SEK (-1 032 268)

Finansiell stillning

Bolagets balansomslutning uppgick vid kvartalets slut
till 53 504 455 SEK (40 734 440). Soliditeten uppgick till
74,4 procent (64,3) och likvida medel vid periodens slut
uppgick till 29 476 495 SEK (7 731 397).

Bolagets nettoskuld uppgick vid kvartalets slut till ett
negativt belopp, -25 395 809 SEK (-3 650 711). Forand-
ringen i nettoskuld beror framforallt pd dkade likvida
medel till foljd av genomférda nyemissioner.
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Ovrig bolagsinformation

Redovisningsprinciper

Delarsrapporten har upprattats i enlighet med Arsredo-
visningslagen (1995:1554) och BFNAR 2012:1, Arsredo-
visning och koncernredovisning (K3). De redovisnings-
principer som tillampas 6verensstdmmer med de
redovisningsprinciper som anvandes vid upprattandet
av Arsredovisningen 2018. Belopp ar uttryckt i svenska
kronor déar ej annat anges. Siffror inom parentes avser
motsvarande period féregdende ar.

Risker och osikerheter

Det finns idag ett antal olika risker och osakerhetsfaktorer
som bolaget har identifierat sdsom: Kundefterfragan pa
InCoax teknologi och produkter, konkurrerande tekno-
logier, produktansvar, leverantdrsberoende, beroende
av nyckelpersoner och medarbetare, finansiering och
kapitalbehov samt valutor och priser pa nyckelkompo-
nenter.

Bolaget arbetar kontinuerligt med forebyggande
atgarder for att sa langt som mojligt minimera dessa
risker och osakerhetsfaktorer. For en fullstandig redo-
gorelse av de risker som paverkar bolaget hanvisas till
det prospekt som togs fram i samband med bolagets
foretradesemission i tredje kvartalet 2019.

Transaktioner med narstaende
Inga transaktioner med narstdende har genomforts.
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Sasongsvariationer
InCoax ser inga sdsongsvariationer i sin forsaljning.

Arsredovisning 2019
Arsredovisningen kommer att publiceras pa bolagets
webbplats den 3 april 2020.

Arstamma
Arsstamman kommer att hallas den 15 maj 2020,
kI13.00 pa Utmarksvagen 4, Gavle.

Vasentliga hdandelser i kvartalet

« Enforetradesemission tillférde bolaget 47,5 MSEK,
varav ca. 5,8 MSEK avség kvittning av brygglan.

- Introducerat tva nya In:xtnd™ produkter och ingétt
avtal med ny partner for kontraktsutveckling och
produktion av In:xtnd™ Access.

« Ingéatt aterforsaljaravtal med FCA pa den polska
marknaden.

- Fatt en order fran Deutsche Telenetz for glesbygd
via radiolank/FWA (Fixed Wireless Access).

Viasentliga hindelser efter kvartalets utgang
Inga vasentliga handelser har intraffat efter kvartalets
utgang.
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Resultatrakning

SEK Okt-dec 2019 Okt-dec 2018 Helar 2019 Helar 2018
Forsalining tjanster 82290 16 589 1490 797 7003
Forsalining varor (inklusive rabatter) 494 271 154 472 1318 735 1458 604
Ovrigt -15 -220 12535 21210
Summa nettoomséattning 576 547 170 841 2822067 1486 816
Ovriga rorelseintékter 101916 102 571 467 630 134 447
Summa omséttning 678 463 273 412 3289697 1621264
Kostnad salda varor -257113 -604546 -3030420 -4278 585
Bruttovinst 421350 -331134 259 277 -2657 321
Bruttovinst marginal 73% Neg. 9% Neg.
Lokalkostnader -367 351 -391893 -1416 639 -1383 441
Marknadskostnader inklusive arvode salj -2 385825 -2 021581 -6 906 986 -6207 824
Data/Tele -109 363 -151591 -383209 -343 741
Redovisning/Revision -404 480 -140 851 -1337 036 -246 396
Ovrigt (inklusive konsultarvoden) -7 690 306 -6 830571 -29293 215 -17 332 879
Summa ovriga kostnader -10 957 325 -9536 488 -39 337 086 -25514 280
Personalkostnader -7281670 -6 946 456 -25 436 961 -19273 676
Summa Personal -7281670 -6946 456 -25 436 961 -19 273 676
Avskrivningar -199 515 -589 491 -550 743 -1670 064
Ovriga rorelsekostnader -5672 -42 808 0
Resultat fére finansiella poster -18 022 832 -17 403 569 -65108 321 -49 115 341
Réanteintakter 87 0 3529 0
Réantekostnader -336 999 -82218 -655 817 -199 833
Summa finansiella poster -336 912 -82218 -652288 -199 833
Resultat efter finansiella intdkter och kostnader -18 359 744 -17 485787 -65760 609 -49 315174
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SEK Helar 2019 Helar 2018
Tecknat men ej inbetalt kapital 15321320
Anlaggningstillgangar 1675181 1304526
Varulager 16 311679 13 415 884
Kortfristiga fordringar 6 041099 2961313
Likvida medel 29 476 495 7731397
Summa omsattningstillgangar 51829 273 24108 594
Summa tillgangar 53504 455 40734 440
Eget kapital 39 807 405 26184 260
Langfristiga skulder (0] 3245786
Kortfristiga skulder 13697 049 11304 394
Summa eget kapital och skulder 53504 455 40734440
SEK Okt-dec 2019 Okt-dec 2018 Helar 2019 Helar 2018
Ingdende kassa 22 567 767 4572131 7731397 3352272
Kassaflode fran operativa verksamheten -21281140 -16 878 078 -72 038577 -52 215892
Kassaflode fran investeringar -235 766 -1070 766 -921399 -1032 268
Kassaflode fran finansieringsverksamheten 28 425 635 21031722 94 705 075 57 627 286
Utgdende kassa 29 476 495 7731397 29 476 495 7731397
Periodens kassafléde 6908729 3082877 21745 099 4379126
SEK Okt-dec 2019 Okt-dec 2018 Helar 2019 Helar 2018
Eget kapital vid periodens ingang 14 741 515 4565967 26184 260 1405893
Nyemissioner, teckningsratter 43 425 635 39104 079 79 383 755 74 093 541
Periodens resultat -18 359 744 -17 485787 -65 760 609 -49 315174
Eget kapital vid periodens utgang 39 807 405 26184 260 39 807 405 26184 260
Periodens férdandring i eget kapital 25 065 891 21618 292 13623146 24778 367
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Aktie och agare

Aktiedgare Samtliga emitterade aktier ar fullt inbetalda och ér fritt
Antalet aktiedgare uppgick per den 30 december 2019 overlatbara. Enligt InCoax bolagsordning, antagen pa
till 1135 st. Storsta dgare var vid samma tidpunkt extra bolagsstamma den 20 november 2018, far aktie-
Saugatuck Invest AB, med 27,5 procent av antalet kapitalet inte understiga 1825 000 SEK och inte

aktier och roster i InCoax. Bolagets tio storsta dgare overstiga 7 300 000 SEK, fordelat péd inte farre an
innehar tillsammans aktier motsvarande 71,4 procent. 7 300 000 aktier och inte fler an 29 200 00O aktier.
Aktier och aktiekapital Utdelning

Bolagets registrerade aktiekapital uppgick vid periodens InCoax styrelse anser att fokus framgent framst ska
slut till 4 573 732,75 SEK, fordelat pa 18 294 931 aktier framija tillvaxt och att utdelning inte ar aktuellt i nartid.

av samma slag, envar med ett kvotvarde om 0,25 SEK.
Aktierna i bolaget ar denominerade i SEK. Aktierna
i bolaget har emitterats i enlighet med svensk réatt.

Aktiedgarsammanstillning 2019-12-30

Namn Antal aktier Innehav, %
Saugatuck Invest AB 5040000 27,5%
Norrlandspojkarna AB 2094128 1,4%
BLL Invest AB 2038216 11,1%
Charles Tooby 1279914 7,0%
Richard Tooby 595634 3,3%
Nordnet Pensionsforsakring AB 527809 2,9%
Lars Axelsson 395278 2,2%
Handelsbanken Liv Forsakringsaktiebolag 391126 21%
John Fallstrom 360 737 2,0%
Fredrik Lundgren 334 506 1,8%
Ovriga aktiedgare ca 1125 st 5237583 28,6%
Total 18294 931 100,0%

Kalla: Baserat pa Euroclear listor 2019-12-30 och for Bolaget kanda uppgifter fran storre aktieagare.
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Definitioner

Ekonomiska

Balansomslutning Foretagets samlade tillgangar.

Bruttomarginal Bruttoresultat i forhallande till netto-
omsattning.

Bruttoresultat Nettoomsattning minus kostnad for
sélda varor.

Nettoomsittning Rorelsens huvudintakter, fakturerade
kostnader, sidointakter samt intaktskorrigeringar.

Resultat efter finansiella poster Resultat efter finan-
siella intakter och kostnader, men fore extraordinara
intédkter och kostnader.

Resultat efter skatt Resultat efter finansiella poster
inklusive skattekostnader.

Rérelsemarginal (EBIT) Rorelseresultat i forhallande
till nettoomsattning.

Rérelseresultat Resultat fore finansnetto och skatt.

Soliditet (%) Justerat eget kapital (eget kapital och
obeskattade reserver med avdrag for uppskjuten skatt)
i procent av balansomslutningen.
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Tekniska

CAT-kabel CAT-kabel ar en partvinnad signalkabel,
bestdende av tvinnade ledare, darav namnet. Ledarna
ar tvinnade for att motverka storningar, framst i form av
overhorning. Cat6-kabel anvands i huvudsak till data-
kommunikation. De tva storsta nackdelarna med
partvinnad kabel ar att den har hog effektforlust, s&
kallad dampning per meter, vilket innebar att man inte
kan lagga mer &n nagra tiotal eller som mest 100 meter
sadan kabel innan man behover en repeaterstation.

Chipset (Chip-set) eller kretsuppsattning ar en uppsatt-
ning ("set”) av integrerade kretsar ("chips”) som ar utfor-
made for att arbeta tillsammans pad moderkortet.

Fiber Optisk fiber innehaller en séarskild typ av minera-
liska glasfibrer, avsedd for dverfoéring av ljussignaler
med mycket hog kapacitet 6ver langa avstand, exem-
pelvis data- och telekommunikation.

Hospitality Kundsegment sdsom hotell, semester-
parker, sjukhus, fangelser, kryssningsfartyg, bostads-
plattformar.

Koaxialkabel Koaxialkabel ar en tvapolig elkabel, som
ar uppbyggd av en metallisk ledare, mittledaren, om-
given av ett isolerande material, dielektrikum, som i sin
tur &r omgivet av ett ledande holje, skarmen. Koaxial-
kabeln ar avsedd for éverforing av signaler med hoga
frekvenser och med lag dampning, med andra ord
klarar av att 6verfora bland annat datatrafik med hog
kapacitet.

Symmetriska produkter Symmetriska produkter
klarar av kommunikation med samma datahastighet
i bada riktningarna.



Finansiell kalender

Delarsrapport jan-dec 2019
Arsredovisning 2019
Delérsrapport jan-mars 2020

Arsstamma
Deléarsrapport apr-jun 2020
Delérsrapport jul-sep 2020

Kontaktuppgifter, adresser

For fragor kring rapporten vanligen
kontakta verkstallande direktor
Peter Carlsson eller

finanschef Marie Svensson:

Peter Carlsson, verkstallande direktor
peter.carlsson@incoax.com

Marie Svensson, finanschef
marie.svensson@incoax.com

Om InCoax Networks AB

InCoax utvecklar innovativa l6s-
ningar for bredbandsuppkoppling.
Med In:xtnd™ erbjuder vi varldens
ledande telekom- och bredbands-
operatorer nasta generations smarta
och héllbara natverkslésningar.

InCoax grundades 2009 och har
sitt huvudsate i Gavle samt kontor
i Malmo. Bolagets aktie (INCOAX)
ar sedan 3 januari 2019 upptagen
for handel pa Nasdaq First North
Stockholm med Augment Partners
AB, tel. +46 8-505 65172,
info@augment.se, som Certified
Adviser. Pareto Securties AB ar
bolagets likviditetsgarant.

6 februari 2020

3 april 2020

8 maj 2020

15 maj 2020

14 augusti 2020

5 november 2020

Ovrig kontakt

InCoax Networks AB
Utmarksvagen 4
SE-802 91 Gavle
Sweden

Denna bokslutskommuniké har inte varit
féremal for granskning av revisorerna.

Styrelsen forsakrar att bokslutskommunikén
ger en rattvisande oversikt av Bolagets
verksamhet, stallning och resultat.

InCoax Networks AB - Malmo
Stortorget 27

SE-211 34 Malmo

Sweden

Tel: +46 (0)26-420 90 42
Email: info@incoax.com

WWW.INCoax.com

INCOAX



